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Energie, Austausch und Aufbruchstimmung
Im StageOne in Zürich-Oerlikon ging es am 18. Juni wortwörtlich heiss zu und her. Rund 450 Teilnehmende 

aus Wirtschaft, Technologie und Wissenschaft trafen sich am GS1 Excellence Day 2026 unter dem Motto «Data. 

Demand. Supply.». Rasch wurde deutlich: Im Mittelpunkt stand nicht mehr die Frage, was Digitalisierung ermög-

lichen kann, sondern wie sie konkret umgesetzt wird.

Keynote AI – Alexandra Ebert

Solution Partner Cases: Siegerfoto

SFS baut Präsenz im
Luftfahrtmarkt auf
Die SFS Group übernimmt die Heartland Precision 

Fasteners Inc., einen amerikanischen Befestigungs-

spezialisten im Bereich Luftfahrt.

Das Unternehmen ist spezialisiert auf die Herstellung von 
hochwertigen Befestigungslösungen für die Flugzeugstruktur 
und den Flugzeugantrieb. Mit der Akquisition erweitert SFS 
ihre Aktivitäten im Bereich Aerospace nach Nordamerika und 
erschliesst damit einen strategisch wichtigen Wachstums-
markt. Der Vollzug der Transaktion wird bis Ende September 
2026 erwartet.

SFS renforce sa présence sur 
le marché de l’aéronautique
SFS Group rachète Heartland Precision Fasteners 

Inc., un spécialiste américain de la fixation dans le 

domaine de l’aéronautique.

L’entreprise est spécialisée dans la fabrication de solutions 
de fixation de haute qualité pour la structure et la propul-
sion des avions. Avec cette acquisition, SFS étend ses ac-
tivités dans le domaine de l’aérospatiale en Amérique du 
Nord et accède ainsi à un marché en croissance d’impor-
tance stratégique. La transaction devrait avoir lieu d’ici fin 
septembre 2026.
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Best of Solution Partner Use Case
Ein Höhepunkt war die Wahl zum «Best of Solution Partner Use 
Case 2026». Drei Solution Partner präsentierten erfolgreich um-
gesetzte Projekte. Am Ende setzte sich buildup gemeinsam mit 
KWC durch. Überzeugt hat die Verbindung eines starken Schwei-
zer Traditionsbrands mit der zukunftsweisenden Umsetzung des 
Digitalen Produktpasses. Auf den weiteren Plätzen folgten Data-
graphs für Syngenta sowie Wipotec für Liqui Moly.

Neue Perspektiven
Der Nachmittag führte von Quantencomputing über künst-
liche Intelligenz bis zur Verhandlungskunst. Francesco 
Bongiovanni zeigte, wie Unternehmen die Weichen für das 
Quantenzeitalter stellen können. Alexandra Ebert plädier-
te für einen pragmatischen Umgang mit KI: weniger Hype, 
mehr konkrete Anwendungsfälle und echten Mehrwert.


