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GS1 Solution Partner Sales-Pitch



% 
der Online-Besucher:innen

fühlt sich ausreichend beraten?



30% 
der Online-Besucher:innen

fühlt sich ausreichend beraten.



Durch. 
Konversionsrate 

vor Ort
20-40%

Durch. 
Konversionsrate 

Online
1-4%








Mission

Wir machen 
online Beratung 
genauso attraktiv 
wie vor Ort.



Bild: Chez Grisoni









































Verbesserung der 
Zufriedenheit der 

Kunden und höhere 
Markenwahrnehmung

96%

Live 
Engagement

84%

NPS

Grössere
Warenkörbe

durch Up- und 
Cross-Selling

35%

Verbesserung der 
Konversions-Raten

und Reduzierung der 
Abwanderungsrate

Steigerung 
von Aufträgen 
und Umsatz





OKOMO 
schafft
persönliche & 
authentische 
Beratungs-
Elebnisse
online. 



Kunden kaufen nicht
von Unternehmen,
Menschen kaufen
von Menschen.
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